Relaciones humanas
Mateo 7:12

Intro.
     Hay un montón de libros escritos sobre el tema de las relaciones humanas.  Tengo algunos en mi biblioteca.  El más bien conocido es uno con titulo "Como Ganar Amigos e Influir a la Gente" por Norman V. Peal.  Estoy seguro que es el libro de más venta sobre el tema.

     Hay hombres que son consejeros profesionales.  Hacen conferencias para industrias.  Tienen consultorios donde la gente van para consultar con ellos.

     Dios no nos da libros sobre temas como esto.  El nos ha dado una regla, no más, que podemos usar para razonar y saber lo que sea más apropiado en cada situación.  Con una regla o dicho como esto no hacen falta libros.  Es muy parecido a los dos mandamientos, "Amarás a tu Dios...y a tu prójimo como a ti mismo".

     Vamos a analizar esta regla y explicar algo en cuanto a cómo aplicarla.

   I. Se encuentra en la forma positiva.
      A. "las cosa que quieres".
         1) Lo que queremos recibir debemos dar.
         2) La actitud que queremos que los demás tengan hacia
            nosotros, debemos tener hacia ellos.
      B. El lado negativo sería, "Lo que no quieres...."
  II. Muchas veces nos enfrentamos con la pregunta, ¿qué es la
      cosa correcta en este caso?
      A. Es un asunto de preguntarse, ¿Si yo me sentara donde ellos
         se sientan cómo me sentiría?
      B. Si es cierto que caería mal para nosotros, entonces mejor no hacerlo.
      C. No siempre podemos adivinar como otros van a reaccionar.
         1) Puede ser que nosotros estaríamos recontentos pero otro estará ofendido.
         2) Por regla general, nuestra reacción será la de otros.
 III. Es una regla tan sencilla que aun los niños pueden entenderla.
      A. Muchas veces preguntamos a nuestros hijo, "¿Cómo te sentirías
         si Juancito hiciera esto a ti?"
      B. No hace falta leer libros.
         1) Los antiguos no tenían libros. Esta regla puede reemplazar
            un montón de libros.
         2) Para nosotros, hay mucho que podemos aprender de los libros.
            "Como Ganar Amigos e Influir a la Gente" por ejemplo.
      C. No hace falta ir al consultorio de un consejero.
         1) No habían tales personas en aquella entonces.
         2) No nos hace mal buscar consejo.
         3) A veces un sabio abuelo que es un buen cristiano puede dar
            mejor consejo que un consejero profesional, y es gratis.
  IV. La actitud más común es, "haga con los demás conforme a lo
      que ellos hacen a usted".
      A. El dicho de los judíos era: "Ojo por ojo y diente por diente." Mat. 5:38
      B. Es vengarse.
      C. Pensamos que los demás viven para aprovecharse de nosotros
         y quitar de nosotros privilegios, fama y atención.
         1) Que estamos en competencia con ellos.
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      D. Somos egocéntricos.
         1) Sabemos bien lo que queremos de los demás.
         2) Fracasamos en el "hacer con ellos".
         3) Queremos que todo el mundo sirva a nosotros pero no
            queremos servir a nadie.
   V. La aplicación práctica.
      (Haga la pregunta y pida que la congregación complete la
      oración después de "entonces".)
      A. Positiva.
         1) ¿Quieres que los demás te recuerden en su cumpleaños?
            Entonces tienes que recordar a ellos.
         2) ¿Quieres que los demás compartan contigo?  Entonces tienes
            que compartir con ellos.
         3) ¿Quieres que los demás te feliciten?  Entonces tu tienes que
            hacer lo mismo.
         4) ¿Quieres que tus amigos estén dispuestos a sacrificarse para
            ayudarte cuando estás necesitado?  Entonces debes estar
            dispuesto a sacrificarte para ayudar a ellos.
      B. Negativa.
         1) ¿Quieres que los demás se rían de ti?  Entonces no debes
            hacerlo con ellos.
         2) ¿Quieres que los demás roben de ti?  Entonces no debes robar
            de ellos.
         3) ¿Quieres que los demás se aprovechen de ti?  Entonces no
            debes aprovecharte de ellos.
         4) ¿Quieres que los demás te mientan?  Entonces no debes mentir a ellos.

            Concl.
                 Los problemas más graves en este mundo tienen que ver
            con relaciones humanas.  Este mundo sería muchísimo mejor
            si todos hicieran un esfuerzo a cumplir con esta regla.  No
            tiene que esperar que los demás lo hagan.  Hágalo igual.
